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Аннотация: Кредиты коммерческих банков является важным источником финансирования субъектов малого 
бизнеса. За счёт банковских кредитов активно финансируются текущие и инвестиционные расходы субъектов 
малого бизнеса.

В то же время, существуют особенности малого бизнеса, делающие его привлекательным для банковского 
кредитования. Одной из таких особенностей является большая, чем у крупных хозяйствующих субъектов, 
зависимость МП от заемных средств, в том числе от кредитов банка. Кроме того, оценить риски при кредитовании 
малого предприятия гораздо легче, чем при выдаче средств крупной компании, так как легче понять структуру 
бизнеса, не требуется долгого времени для его оценки.

В статье выявлены актуальные проблемы кредитования малого бизнеса и разработаны научные предложения, 
направленных на решение этих проблем.

Ключевые слова: малый бизнес, коммерческий банк, кредит, кредитование, кредитные линии, процентная ставка, 
залог.

Abstract: Commercial bank loans are an important source of funding for small businesses. Bank loans actively finance 
the current and investment expenses of small businesses.

At the same time, there are characteristics of small businesses that make them attractive to bank lending. One such 
characteristic is their greater reliance on borrowed funds, including bank loans, than larger businesses. Furthermore, 
assessing the risks of lending to a small business is much easier than when lending to a large company, as it's easier to 
understand the business structure and requires less time to evaluate.

The article identifies current problems of small business lending and develops scientific proposals aimed at solving these 
problems.

Key words: small business, commercial bank, credit, lending, credit lines, interest rate, collateral.
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В В Е Д Е Н И Е
Согласно Стратегию реформирования банковской системы Республики Узбекистан на 2020-2025 

годы, повышение эффективности банковской системы путем создания на финансовом рынке равных 
конкурентных условий, кредитования исключительно на рыночной основе, снижения зависимости 
банков от государственных ресурсов,  обеспечение финансовой стабильности банковской системы 
посредством улучшения качества кредитного портфеля и управления рисками, соблюдения умеренного 
роста объемов кредитования являются приоритетными направлениями реформирования банковской 
системы страны [1].

Также, в постановление Президента Республики Узбекистан № ПП-312 от 7 сентября 2024 года 
«О мерах по совершенствованию Комплексной программы непрерывной поддержки малого бизнеса» 
предусмотрены конкретные меры по обеспечению непрерывности и устойчивости финансовой 
поддержки малого бизнеса, расширению доступа к банковским и микрофинансовым услугам целях 
обеспечения непрерывности и устойчивости финансовой поддержки малого бизнеса [2].

Вышеизложенные факты обуславливает необходимость совершенствования практике кредитования 
малого бизнеса.

О Б З О Р  Л И Т Е Р А Т У Р Ы  П О  Т Е М Е
С. Винихина утверждает, что, в России наиболее охотно банки кредитуют малый бизнес, занимающийся 

торговлей. На его долю приходится 57,9% их совокупного кредитного портфеля. У предпринимателей, 
выбравших другое поле деятельности, шансов меньше. Малые предприятия промышленности получают 
лишь 10% от общего объема кредитов, предприятия в сфере услуг – 8,7%, строительства – 5%, науки – 
1,5%, жилищного строительства – 0,7%, другие, в том числе и в сельском хозяйстве, – 16,2%. Причем за 
последние три года в таком отраслевом предпочтении мало что изменилось [3].

Действительно, для коммерческих банков работа с малыми предприятиями, которые берут 
небольшие кредиты, неэффективна. Поскольку, рассмотрение большого количества инвестиционных 
проектов при высокой себестоимости операций по их проработке для банков нерентабельно. Это 
связано, de-facto, с отсутствием отработанных технологий по кредитованию малых предприятий. Банку 
гораздо проще оформить один кредит или кредитную линию на сумму несколько миллиардов сумов или 
десятков миллионов долларов, чем возиться с маленькими кредитами.

Л.Ибрагимова пишет: “при следовании действующим нормативным актам залог, как правило, 
реализуется не более чем за половину его действительной стоимости. Продажа залога осуществляется 
через систему тендеров, что и обусловливает резкое уменьшение его цены вследствие плохой 
организации торгов. Кроме того, у банков нет действенных инструментов возврата кредитов еще и потому, 
что в судебных инстанциях дела о банкротстве предприятий рассматриваются годами. В этом случае 
проще следить за процессом банкротства одного крупного предприятия, чем десятка мелких. Поэтому 
банки-кредиторы требуют от потенциальных заемщиков 200-процентного залогового обеспечения 
кредита, что не под силу многим субъектам малого предпринимательства” [4].

А.Стахнюк утверждает, что основными проблемами повышения доступности кредитов коммерческих 
банков для субъектов малого предпринимательства являются следующие:

– недостаточная развитость механизмов поддержки малого бизнеса;
– низкая качества объектов залога;
– непрозрачность клиента (высокий уровень теневых доходов; недостаточность информационной 

базы, необходимой для оценки их кредитоспособности; отсутствие оборота по текущим счетам; 
проведение основного потока выручки с наличными деньгами); 

– недостаточность экономических и финансовых знаний (низкая качества бизнес-планов; отсутствие 
опыта работы с банком, непонимание сущности кредитных услуг банка; отсутствие полноты ведения 
бухгалтеского учёта);

– нехватка дешевых и долгосрочных ресурсов для инвестиций в реальном секторе;
– отсутствие возможности для банков кредитовать высоко рисковых сделок из-за несовершенности 

законодательства в области защиты прав кредиторов [5].
По мнению В. Сафаряна, факторинг является перспективной формой кредитования для тех малых 

предприятий, которые имеют реальный рыночный потенциал – возможности роста объема продаж 
товаров, но испытывающие нехватку оборотных средств [6]. 

На наш взгляд, данный взгляд В. Сафаряна имеет практическое значение для Узбекистана. 
Это объясняется тем, что, в условиях применения целевой очередности платежей низкий уровень 
обеспеченности экономики денежными средствами препятствует пополнению оборотного капитала и 
росту объема продаж субъектов малого бизнеса.
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Т. Бутова и М. Ерхов, опираясь на результаты монографического исследования пришли к 
выводу, что наиболее часто кредитные учреждения идут на кредитование малого и среднего бизнеса, 
занимающегося торговлей. Торговые компании продолжают оставаться самым динамичным сектором 
нашей экономики и за счет быстрой оборачиваемости своих средств могут себе позволить взять кредит 
в банке даже под высокий процент [7].

По мнению Л.Зойирова, основными проблемами финансирования субъектов малого бизнеса на 
основе лизинга в Узбекистане является следующие:

- невозможность начисления процентов по лизинговым кредитам коммерческих банков до 
оформления акта приема-передачи объекта лизинга;

- невозможность начисления процентов по кредитам, перечисленным Республиканскую валютную 
биржу для конвертации [8].

По мнению И.Рахмонова, в целях совершенствования практике кредитования субъектов малого 
бизнеса необходимо снизить ставки обязательных резервов, устанавливаемые Центральным 
банком республики по срочным депозитам коммерческих банков сроком до одного года, на 50 
процентов и укрепить ресурсную базу коммерческих банков за счет освобождения срочных депозитов 
микрофинансовых организаций от обязательных резервов Центрального банка, тем самым увеличив 
объемы микролизинговых и микрокредитных услуг, предоставляемых банками субъектам малого 
бизнеса и частного предпринимательства [9].

А Н А Л И З  И  Р Е З УЛ ЬТ А Т Ы
В европейских странах, в том числе в Германии широко используется метод бонификации кредитов 

коммерческих банков, предоставленных субъектам малого бизнеса. Суть бонификации заключается в 
том, что разница между льготной процентной ставкой и рыночной ставкой по кредитам, выдаваемым 
коммерческими банками малому бизнесу, будет покрываться за счет государственного бюджета. В 
результате этого, во-первых, снизятся издержки малого бизнеса, связанные с погашением кредитов 
коммерческих банков. Во-вторых, снизится уровень рисков, связанных с кредитованием малого бизнеса 
коммерческими банками (Таблица 1).

Таблица 1. Величина и уровень кредитов Национального банка ВЭД, предоставленных субъектам малого 
бизнеса1

Показатели  2021г. 2022г. 2023г. 2024г.
Кредиты, предоставленные субъектам малого 
бизнеса, млрд. сум 4 036 5 290 5 416 5 974

Доля кредитов, предоставленных субъектам малого 
бизнеса в объеме брутто кредитов, % 6,2 7,1 6,1 6,0

Как видно из приведенных данных таблицы 1, величина кредитов Национального банка, 
предоставленных субъектам малого бизнеса в 2021-2024 годах имела тенденцию роста. Однако, доля 
кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса в объеме брутто кредитов Национального банка 
в 2022-2024 годах имела тенденцию снижения (Рисунок 1).

Рисунок 1. Доля проблемных кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса в общем объеме 
кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса2, %

1	 Таблица составлен автором на основе данных финансовых отчетов Национального банка ВЭД.
2	 Рисунок составлен автором на основе данных финансовых отчетов Национального банка ВЭД.
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Как видно из рис. 1, в Национальном банке доля проблемных кредитов, предоставленных субъектам 
малого бизнеса в общем объеме кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса в 2022 году 
существенно возрос по сравнению с 2021 годом. Однако, значение данного показателя в 2023 году 
значительно уменьшилось  по сравнению с 2022 годом. Вместе с тем, доля проблемных кредитов, 
предоставленных субъектам малого бизнеса в общем объеме кредитов, предоставленных субъектам 
малого бизнеса в 2024 году существенно снизилась по сравнению с 2021 годом (Рисунок 2).

Рисунок 2. Среднегодовая процентная ставка кредитов Национального банка, предоставленных субъектам 
малого бизнеса, в национальной валюте3, %

Как видно из рис. 2, во-первых, в Национальном банке среднегодовая процентная ставка 
краткосрочных кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса, в национальной валюте, в 
2022-2024 годах имела тенденцию роста, что сдерживает повышение достпности кредитов для малого 
бизнеса; во-вторых, среднегодовая процентная ставка долгосрочных кредитов, предоставленных 
субъектам малого бизнеса, в национальной валюте, в 2024 году существенно снизилась по сравнению 
с 2021 годом.

Важно подчеркнуть, что одной из проблем, связанных с совершенствованием практики 
кредитования инвестиционных затрат субъектов малого предпринимательства, является высокая 
стоимость инвестиционных кредитов, привлекаемых по зарубежным кредитным линиям, то есть высокие 
процентные ставки.

Кредиты, выдаваемые коммерческими банками Республики Узбекистан за счет кредитных линий 
иностранных банков, становятся для малого бизнеса дороже. Это негативно сказывается на практике 
финансирования их инвестиционных затрат. Потому что процентные ставки - это цена кредитов.

У большинства субъектов малого бизнеса слабость денежного потока не позволяет им выдавать 
кредиты без обеспечения. На их балансах отсутствуют высоколиквидные объекты залога. В таких 
условиях страховой полис страховых компаний может служить обеспечением по кредитам коммерческих 
банков. Однако уровень доверия коммерческих банков нашей республики к страховым компаниям 
нельзя назвать высоким. Потому что отсутствуют современные, инновационные формы сотрудничества 
коммерческих банков и страховых компаний.

Следует отметить, что в развитых странах сформировалась и все больше совершенствуется практика 
предоставления Bancassurance или банковского страхования (система продажи страховых полисов 
через филиалы и отделения коммерческих банков). Опыт этих стран показал, что банкострахование 
имеет ряд преимуществ как для коммерческих банков, так и для страховых компаний.

В Ы В О Д Ы  И  П Р Е Д Л О Ж Е Н И Я
В ходе исследования нами сформулированы следующие выводы:
- в развивающихся странах, в том числе в России наиболее охотно банки кредитуют малый бизнес, 

занимающийся торговлей;
- продажа залога осуществляется через систему тендеров, что и обусловливает резкое уменьшение 

его цены вследствие плохой организации торгов. Кроме того, у банков нет действенных инструментов 
возврата кредитов еще и потому, что в судебных инстанциях дела о банкротстве предприятий 
рассматриваются годами;

- основными проблемами повышения доступности кредитов коммерческих банков для субъектов 
малого предпринимательства являются следующие: недостаточная развитость механизмов поддержки 
малого бизнеса; низкая качества объектов залога; непрозрачность клиента (высокий уровень теневых 

3	 Рисунок составлена автором на основе данных финансовых отчетов Национального банка ВЭД.
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доходов; недостаточность информационной базы, необходимой для оценки их кредитоспособности; 
отсутствие оборота по текущим счетам; проведение основного потока выручки с наличными деньгами); 
недостаточность экономических и финансовых знаний (низкая качества бизнес-планов; отсутствие 
опыта работы с банком, непонимание сущности кредитных услуг банка; отсутствие полноты ведения 
бухгалтеского учёта); нехватка дешевых и долгосрочных ресурсов для инвестиций в реальном секторе; 
отсутствие возможности для банков кредитовать высоко рисковых сделок из-за несовершенности 
законодательства в области защиты прав кредиторов;

- величина кредитов Национального банка, предоставленных субъектам малого бизнеса в 2021-
2024 годах имела тенденцию роста. Однако, доля кредитов, предоставленных субъектам малого 
бизнеса в объеме брутто кредитов Национального банка в 2022-2024 годах имела тенденцию снижения;

- в Национальном банке доля проблемных кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса 
в общем объеме кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса в 2022 году существенно 
возрос по сравнению с 2021 годом. Однако, значение данного показателя в 2023 году значительно 
уменьшилось  по сравнению с 2022 годом. Вместе с тем, доля проблемных кредитов, предоставленных 
субъектам малого бизнеса в общем объеме кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса в 
2024 году существенно снизилась по сравнению с 2021 годом;

- в Национальном банке среднегодовая процентная ставка краткосрочных кредитов, предоставленных 
субъектам малого бизнеса, в национальной валюте, в 2022-2024 годах имела тенденцию роста, что 
сдерживает повышение достпности кредитов для малого бизнеса; во-вторых, среднегодовая процентная 
ставка долгосрочных кредитов, предоставленных субъектам малого бизнеса, в национальной валюте, в 
2024 году существенно снизилась по сравнению с 2021 годом.

На наш взгляд для совершенствования практике банковского кредитования субъектов малого 
бизнеса необходимо, во-первых, учитывая нехватку высоколиквидного залогового обеспечения у 
субъектов малого бизнеса, необходимо усилить внимание к их кредитованию на основе факторинга 
и лизинга; во-вторых, учитывая небольшой объем высоколиквидных активов на балансах субъектов 
малого предпринимательства, необходимо повышать их кредитоспособность за счет инкассирования 
дебиторской задолженности и и ускорением оборачиваемости товарных запасов; в-третьих, повысить 
заинтересованность коммерческих банков в выкупе своей дебиторской задолженности по льготной 
ставке путём предоставления государством гарантий погашения дебиторской задолженности субъектов 
малого предпринимательства.
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